
L
a crisis obliga al Estado 
a gastar más y, a la vez, 
merma sus ingresos. El 
déficit que se genera ter-

mina siendo fuente de nuevos 
problemas para el sistema. Por 
eso una parte de las condiciones 
básicas de la Unión Europea (UE) 
es limitar el déficit y la deuda pú-
blica. Uno de los instrumentos 
a disposición del Estado para 
equilibrar sus cuentas es la subi-
da de los impuestos. 
 Uno de ellos es el IVA, que lo 
paga todo el mundo, indepen-
dientemente de su renta, y que 
puede retraer el consumo. Es mu-
cho más productivo elevar la re-
caudación que procede de los ri-
cos. Estos días se habla mucho de 
la ley Beckham porque permite a 
los deportistas de elite extranje-
ros tributar al 23% frente al máxi-
mo del 43% del resto de los huma-
nos. Es injusto, sí, pero ¿no lo es 
más que las rentas del capital co-
ticen al 18%?

 CiU impidió el otro día un 
acuerdo para encarecer el IRPF a 
partir de 120.000 euros anuales, y 
el PSOE tuvo que tragar. ¿Por qué 
proteger a los que más ganan? 
Porque, de lo contrario, los que 
puedan se deslocalizarán para co-
tizar en lugares con fiscalidades 
más agradecidas.
 Lamentablemente, aquellas 
ampulosas frases que pronun-
ciaron los dirigentes mundiales 
cuando estalló la crisis --acabar 
con los paraísos fiscales, coordi-
nar las políticas financieras, per-
seguir a quienes han provocado 
esta situación, etcétera-- han que-
dado en el olvido. Ahora que ha 
pasado el primer susto, estamos 
donde estábamos: se mantienen 
las posiciones que tanto dificul-
tan unas bases de desarrollo sos-
tenido y sostenible. Tanto en los 
agentes económicos como en los 
políticos que les sirven.
 Por eso, la receta de los exper-
tos independientes es dejar los 
impuestos y reducir el gasto. No 
hay cuidado, los que se verán 
afectados no podrán deslocali-
zarse.

Impuestos
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Los que se ven 
afectados por la 
reducción del gasto 
público no pueden 
deslocalizarse

33 Jordi Nadal en su despacho barcelonés.

nos, de Manel Estiarte, el exwaterpo-
lista de élite y hoy jefe de relaciones 
externas del FC Barcelona. 
 Dice que su principal herramien-
ta es la intuición, tan mimada en 
tiempos pasados y menos convul-
sos para el sector. Para que un lanza-
miento sea rentable, algo nada fácil, 
confía en su olfato. También tiene 
una visión de 360 grados: Platafor-
ma Editorial tiene como socios a Ra-
fael Martínez, el fundador de la edi-
torial de cómics Norma —el primer 
proyecto conjunto es la novela gráfi-
ca de Sonrisas de Bombay— y Joan Car-
les Tous, de la productora y distri-
buidora Cameo. H

«La gente culta puede ser muy cruel 
y se trata de una crueldad más re-
finada». Con esta reflexión indaga 
el editor Jordi Nadal (47 años) en la 
naturaleza de las relaciones de po-
der en las cúpulas directivas de las 
empresas. «Mal sitio si no eres un 
ingenuo ni tampoco un cínico», di-
ce Nadal, que ha ejercido cargos 
ejecutivos en buena parte de los ne-
gocios editoriales del país: Vicens 
Vives, Círculo de Lectores, Salvat, 
Edhasa, Paidós, Bertelsmann, Pla-
za Janés y Planeta. 
 En la vigilia del día de Sant Jordi 
del 2007 dejó Planeta, donde diri-
gía Alienta, la gama de libros de au-
toayuda y gestión empresarial. De-
cidió que sería editor. Sin los vasa-
llajes que conlleva la nómina y sin 
los encajes de bolillos a que obliga 
el juego de las jerarquías. El ideario 
con el que se puso a editar era sen-
cillo —«no iba a publicar ningún li-
bro que no me hubiese leído yo an-
tes»—, lo que sí que era complica-
do era el sector, en el que ningún 
libro tiene una segunda oportuni-
dad más allá de los primeros días 
en el estante. Algo parecido a lo 
que pasa en el cine, donde te lo jue-
gas todo en el primer fin de semana 
de taquilla. Remotas las posibilida-
des de hacer jackpot —lo que pasó 
con Salamandra y el filón Harry Po-
tter, o con Urano y Dan Brown, el 
padre de El Código Da Vinci—, Nadal 
se puso como único reto lanzar li-
bros «con autenticidad y sentido», 
el leitmotiv de su empresa, Platafor-
ma Editorial. Nada más arrancar 
acertó con Sonrisas de Bombay, un tí-
tulo sobre la transformación vital 

de un periodista, Jaume Sanlloren-
te, en la India, ahora por la décima 
edición. Un libro ajeno a la alquimia 
del best seller que «se ha traducido a 
cinco idiomas y del que se han im-
preso 40.000 ejemplares».  
 En el primer año de actividad, el 
2007, sacó ocho títulos. El año pasa-
do, 28. Y este prevé lanzar 34. Todos, 
acunados por él. «No puedo jugarme 
los ahorros de mi vida siguiendo el 
criterio de lectores profesionales, 
terceras personas que no están pre-
cisamente bien pagadas. Una deci-
sión que cuesta unos 30.000 euros 
no se puede delegar». El último gran 
lanzamiento ha sido Todos mis herma-
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Decepcionado con las cúpulas directivas de algunas grandes editoriales, ha puesto en 
marcha una firma independiente que antepone la intuición a otros cálculos de mercado

El olfato del pequeño editor
GUILLERMO MOLINER

Trayectoria

Divide sus 27 años 
como alto cargo 
en el sector en tres 
tercios: «Uno normal, 
uno buenísimo y 
uno malísimo». En el 
mundo de la empresa 
«a veces hay mucha 
mediocridad y 
envidias», se lamenta 
este empresario.

Emprendedores Jordi Nadal 3 Fundador de Plataforma Editorial

La foto del día

Ryanair adquirirá
300 aviones
El presidente de la aero-
línea de bajo coste, Mi-
chael O’Leary (foto), ase-
guró en una entrevista 
en el Der Spiegel que for-
malizará la compra de 
las aeronaves «Boeing 
o Airbus» antes de fina-
lizar el año dado que 
«los precios son bajos». 
O’Leary aseguró que an-
tes del 2017 la compa-
ñía transportará a 150 
millones de pasajeros al 
año (58,5 en el 2008).

El producto

Catalana Occidente protege a los arrendadores
Protección Integral de Arrendador 
es la nueva garantía de Seguros Ca-
talana Occidente dirigida a defen-
der los intereses de los propietarios 
de viviendas que quieran alquilarla 
ante cualquier incidente o eventua-
lidad que le pudiera causar el arren-
datario. Esta garantía, que puede 
incluirse dentro de la póliza de Fa-
milia Hogar, asegura al arrendador 
el cobro del 100% de la renta men-
sual fijada en el contrato de alquiler 
de la vivienda durante un 
máximo de 12 meses en el 
caso de que el inquilino no 
pueda hacer frente al pago. 

Además, sufraga los daños que deri-
ven de actos vandálicos o robos en 
el piso por parte del inquilino por 
un valor de hasta 3.000 euros. Tam-
bién incluye el asesoramiento y ac-
tuación de un equipo de abogados 
que asesora jurídicamente al pro-
pietario ante el más mínimo con-
flicto relacionado con la vivienda. 
Seguros Catalana Occidente es una 
empresa matriz del Grupo Catalana 
Occidente.
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