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“La sequia de crédito bancario
NOSs 0casiona mas sinlestros”

DAVID CAPDEVILA

Director general de
Créditoy Caucién

Este economista encabeza la filial
de Catalana Occidente desde
hace cuatro ainos. Considera que
los espanoles deben exportar.

E. G. ERCORECA Madrid

uz al final del ttinel. La recesion
L econdémica se ha cebado con el

ramo de crédito, el seguro que
cubre las ventas a plazo entre empresas.
En Crédito y Caucion (CyC) consideran
que se ha tocado fondo y comienza la
recuperacion del negocio tras dos aflos
muy duros en los que ha habido que re-
orientar la politica de suscripcion.

PREGUNTA. El seguro de crédito fue
respaldado por la Administracion el
afno pasado. El Consorcio de Compen-
sacion de Seguros (CCS) ha cosechado
una pérdida de 84 millones de euros
por el apoyo que ha prestado al con-
junto del sector en forma de reasegu-
ro. ¢éQué opinion le merece esta cifra?

RESPUESTA. Es mucho dinero, pero es
una cifra razonable para la situacion que
se preveia en 2009 y el presupuesto que
tenia el propio CCS. Ademas, hay que re-
cordar que no es una pérdida, sino el efec-
to de un contrato de reaseguro en un afio
que tiene un mecanismo de devolucion
establecido. Nosotros vamos a devolver
la parte que nos corresponde [47 millo-
nes] arazén de un 20% del resultado téc-
nico en los préximos cinco afios.

P. Hay directivos del sector que cri-
tican que la ayuda fuera canalizada a
través de las aseguradoras de crédi-
to en lugar de otorgarla directamen-
te a los asegurados.

R. El apoyo a las compaiiias tiene dos
ventajas clarisimas. La primera es que no
interfiere en la gestion técnica de las p6-
lizas. Y en segundo término, tenemos un
efecto multiplicador del crédito. Ha sido
un buen mecanismo. Los sistemas adop-

tados en otros paises europeos han mos-
trado un resultado desigual.

P. (Como prevén que se comporte
la siniestralidad tras la fuerte subi-
da de 2008 y la correccion de 2009?

R. Confiamos en que 2010 sea un afio
de vuelta a la normalidad en términos
de siniestralidad. Los riesgos que sus-
cribimos desde la segunda mitad de 2009
dan unas ratios de siniestralidad nor-
males. Estamos reforzando provisiones
paralos riesgos asumidos en épocas pos-
teriores. Espero que CyC vuelva a los be-
neficios este ejercicio y que 2011 sea un

PABLO MORENO

“Ya no sirve mirar

el historial de una
empresa. Desgracia-
damente hasta los
buenos clientes de
toda la vida han
dejado de pagar”

CATALANA OCCIDENTE, GRUPO

afio equiparable a los resultados y ratios
previos a la crisis. La destruccion de te-
jido empresarial quizas ha tocado fondo.
Las empresas que han sobrevivido han
hecho los deberes. ¢Qué nos falta? La fi-
nanciacion, que es un bien escaso y una
de las principales causas de los impagos
y los concursos en el pais.

P. ¢Incide sobre su siniestralidad el
hecho de que la banca esté restrin-
giendo el crédito?

R. Nos incide de forma directa e in-
mediata. Nosotros aseguramos el trafi-
co mercantil. Las empresas han hecho
esfuerzos para generar mercado y ade-
cuar sus estructuras de gastos a una si-
tuacion con una demanda mucho
menor. Y no es que no tengan ni siquiera
financiacion para proyectos de inversion,
sino que no la encuentran para el cir-
culante. Esta es una situacion muy difi-
cil de aguantar y nos incide a nosotros
clarisimamente porque aseguramos el
pago de las facturas. ¢Qué hacemos ante
esto? Hemos sacado el médulo finan-
ciacion, de forma que sea mas facil a las
empresas que tengan una poliza de cré-
dito acceder a la financiacién bancaria.

P. ¢Qué deberes tiene pendiente la
empresa espanola?

R. Con una demanda interna apaga-
da, la tinica salida que queda es buscar
mercados fuera. Desgraciadamente, un
exportador no se improvisa. CyCy Atra-
dius [también filial del Grupo Catalana
Occidente] damos al empresario infor-
macion sobre el terreno donde se aden-
tra y una red de seguridad si nuestros
analisis fallan. Estimamos que por cada
impago que recibe un asegurado, le
hemos evitado cuatro gracias a la pre-
vencion de riesgos. Nuestro negocio se
ha complicado mucho. Ya no sirve mirar
por el retrovisor y ver cudl ha sido el com-
portamiento histérico de una firma. Des-
graciadamente, incluso los clientes de
toda la vida han dejado de pagar.

P.{Como afectan las nuevas normas
de solvencia al seguro de crédito?

R. Lo que mas nos puede afectar es el
tratamiento que Solvencia II haga del
riesgo de suscripcion. En lo demas, somos
como el resto de la industria aseguradora.




