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Finanzas

“Ya no sirve mirar
el historial de una
empresa. Desgracia-
damente hasta los
buenos clientes de
toda la vida han
dejado de pagar”

año equiparable a los resultados y ratios
previos a la crisis. La destrucción de te-
jido empresarial quizás ha tocado fondo.
Las empresas que han sobrevivido han
hecho los deberes. ¿Qué nos falta? La fi-
nanciación, que es un bien escaso y una
de las principales causas de los impagos
y los concursos en el país.

P. ¿Incide sobre su siniestralidad el
hecho de que la banca esté restrin-
giendo el crédito?

R. Nos incide de forma directa e in-
mediata. Nosotros aseguramos el tráfi-
co mercantil. Las empresas han hecho
esfuerzos para generar mercado y ade-
cuar sus estructuras de gastos a una si-
tuación con una demanda mucho
menor. Y no es que no tengan ni siquiera
financiación para proyectos de inversión,
sino que no la encuentran para el cir-
culante. Esta es una situación muy difí-
cil de aguantar y nos incide a nosotros
clarísimamente porque aseguramos el
pago de las facturas. ¿Qué hacemos ante
esto? Hemos sacado el módulo finan-
ciación, de forma que sea más fácil a las
empresas que tengan una póliza de cré-
dito acceder a la financiación bancaria.

P. ¿Qué deberes tiene pendiente la
empresa española?

R. Con una demanda interna apaga-
da, la única salida que queda es buscar
mercados fuera. Desgraciadamente, un
exportador no se improvisa. CyC y Atra-
dius [también filial del Grupo Catalana
Occidente] damos al empresario infor-
mación sobre el terreno donde se aden-
tra y una red de seguridad si nuestros
análisis fallan. Estimamos que por cada
impago que recibe un asegurado, le
hemos evitado cuatro gracias a la pre-
vención de riesgos. Nuestro negocio se
ha complicado mucho. Ya no sirve mirar
por el retrovisor y ver cuál ha sido el com-
portamiento histórico de una firma. Des-
graciadamente, incluso los clientes de
toda la vida han dejado de pagar.

P. ¿Cómo afectan las nuevas normas
de solvencia al seguro de crédito?

R. Lo que más nos puede afectar es el
tratamiento que Solvencia II haga del
riesgo de suscripción. En lo demás, somos
como el resto de la industria aseguradora.

E. G. ERCORECA Madrid

L
uz al final del túnel. La recesión
económica se ha cebado con el
ramo de crédito, el seguro que

cubre las ventas a plazo entre empresas.
En Crédito y Caución (CyC) consideran
que se ha tocado fondo y comienza la
recuperación del negocio tras dos años
muy duros en los que ha habido que re-
orientar la política de suscripción.

PREGUNTA. El seguro de crédito fue
respaldado por la Administración el
año pasado. El Consorcio de Compen-
sación de Seguros (CCS) ha cosechado
una pérdida de 84 millones de euros
por el apoyo que ha prestado al con-
junto del sector en forma de reasegu-
ro. ¿Qué opinión le merece esta cifra?

RESPUESTA. Es mucho dinero, pero es
una cifra razonable para la situación que
se preveía en 2009 y el presupuesto que
tenía el propio CCS. Además, hay que re-
cordar que no es una pérdida, sino el efec-
to de un contrato de reaseguro en un año
que tiene un mecanismo de devolución
establecido. Nosotros vamos a devolver
la parte que nos corresponde [47 millo-
nes] a razón de un 20% del resultado téc-
nico en los próximos cinco años.

P. Hay directivos del sector que cri-
tican que la ayuda fuera canalizada a
través de las aseguradoras de crédi-
to en lugar de otorgarla directamen-
te a los asegurados.

R. El apoyo a las compañías tiene dos
ventajas clarísimas. La primera es que no
interfiere en la gestión técnica de las pó-
lizas. Y en segundo término, tenemos un
efecto multiplicador del crédito. Ha sido
un buen mecanismo. Los sistemas adop-

DAVID CAPDEVILA
Director general de
Crédito y Caución

Este economista encabeza la filial
de Catalana Occidente desde

hace cuatro años. Considera que
los españoles deben exportar.

tados en otros países europeos han mos-
trado un resultado desigual.

P. ¿Cómo prevén que se comporte
la siniestralidad tras la fuerte subi-
da de 2008 y la corrección de 2009?

R. Confiamos en que 2010 sea un año
de vuelta a la normalidad en términos
de siniestralidad. Los riesgos que sus-
cribimos desde la segunda mitad de 2009
dan unas ratios de siniestralidad nor-
males. Estamos reforzando provisiones
para los riesgos asumidos en épocas pos-
teriores. Espero que CyC vuelva a los be-
neficios este ejercicio y que 2011 sea un

“Lasequíadecréditobancario
nosocasionamássiniestros”

TONI GARGANTÉ Barcelona

Unnim (grupo que aglutina las
cajas de Sabadell, Terrassa y
Manlleu) descarta absorber
Caixa Laietana hasta dentro de
un año y medio, cuando se
haya consolidado su plan de
fusión. Con todo, podría re-
considerar la situación si el de-
partamento de Economía de
la Generalitat se lo pide.

Fuentes cercanas a la ne-
gociación indicaron que
hasta el momento no ha ha-
bido ninguna exigencia oficial
por parte del titular de Eco-
nomía de la administración
autonómica, Antoni Castells,
aunque éste sí que ha plan-
teado de forma oficiosa su
malestar por la decisión de
Laietana de participar en
una fusión fría (SIP) con Caja

Madrid, y Caja Insular de Ca-
narias, Caja Rioja, Caja de
Ávila y Caja Segovia. Para Cas-
tells, la mejor alternativa es
recolocar Laietana en Unnim,
teniendo presente además
que este proyecto integraba
cuatro cajas, hasta que Caixa
Girona votó en contra.

La otra posibilidad consis-
te en que La Caixa absorba
Laietana, al igual que ha pac-

tado hacerlo con Girona. Las
mismas fuentes señalaron
que Unnim considera la in-
tegración de Laietana com-
patible por la escasa duplici-
dad de oficinas en la zona de
Mataró (Barcelona). Pero las
tres entidades comarcales no
quieren retrasar la creación
de Unnim, que ultima los pre-
parativos para iniciar su an-
dadura el próximo 1 de julio.

Jaume Boter, presidente de
Caixa Laietana.

Unnim descarta absorber Caixa Laietana si
no se lo exige expresamente la Generalitat

PABLO MORENO

Caser amplía
su capital en
102 millones
para compras
E. G. E. Madrid

Las fusiones de las cajas co-
mienzan a cobrar forma. Por
eso, Caser acopia provisiones.
Las aseguradoras deberán
pujar para adjudicarse las fi-
liales de vida y no vida de los
grupos financieros que surjan
tras la reestructuración. Con
el fin de defender su terreno
en bancaseguros, la entidad
que dirige Ignacio Eyríes ha
propuesto a sus accionistas
realizar una ampliación de 102
millones de euros. Es decir, in-
crementar su capital un 90%.

La inyección de fondos será
sometida a votación en una
junta extraordinaria progra-
mada para el próximo 22 de
julio. Los principales accio-
nistas de la entidad son Iber-
caja (11,95%), las mutuas fran-
cesas MAAF y Le Mans (10%,
cada una), Cajastur (8,04%) y
Caixa Galicia (6,88%). Fuentes
próximas a la operación se-
ñalan que a pesar de las futu-
ras exigencias de capital de Ba-
silea III, que podrían penali-
zar la posesión de asegurado-
ras por entidades de crédito,
y los ajustes presupuestarios
de las cajas, la ampliación
tiene buenas perspectivas.

Caser ha marcado su terri-
torio ante las incursiones de
competidores en el entorno de
las cajas creando cuatro joint
ventures y firmando acuerdos
de distribución exclusiva.

Kutxa renueva
su marca en un
sector en plena
reconversión
K. A. Bilbao

Con un sector en plena re-
conversión y cuando el puzz-
le de fusiones y acuerdos
entre las cajas españolas está
por cerrar, Kutxa ha decidi-
do renovar su marca. La en-
tidad de ahorro guipuzcoana
presentará hoy en San Se-
bastián su nuevo logotipo
“tras un largo estudio y po-
sicionamiento de la entidad”
y que representa, también,
una ratificación de su estra-
tegia para continuar con un
“modelo propio”, según la caja
presidida por Xabier Iturbe.

En la revisión de la marca,
que respetará el anagrama
original de Chillida, ha pe-
sado “la pérdida de confian-
za en el sistema”.
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