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La fruta se hace un
hueco en las oficinas
ENCARGO POR INTERNET/ Erlitron envía cajas de productos de
temporada desde sus huertos de Cambrils a 50 empresas.

RosaMatas.Lleida
En tiempos de crisis no todo
son recortes. Algunas empre-
sas han empezado a ofrecer
cestas de fruta a sus emplea-
dos a la hora del desayuno o
de la merienda. Así, las piezas
más fáciles de comer, –como
manzanas, peras o plátanos–
empiezan a hacerse un hueco
a la hora del café en algunos
lugaresdetrabajo.

Erlitron, una empresa de
Cambrils (Baix camp) envía
cada semana una cesta a cin-
cuenta empresas, todas del
área metropolitana de Barce-
lona. “La mayoría de las em-
presas son pequeñas, con una
plantilla de entre diez y doce
trabajadores” cuenta Josep
Barrabeig, uno de los funda-
dores de la empresa. “Noso-
tros –añade– intentamos
ofrecer fruta que no necesite
mucha manipulación, no po-
nemos naranjas, por ejem-
plo”.

La compañía nació hace
tansólodosañosconelobjeti-
vo inicial de enviar cajas de
fruta de temporada cultivada
ensusfincasaclientesdetoda
España que contactan con la
compañía a través de Inter-
net. De marzo de 2009 ha pa-
sado de repartir 1.700 cajas
semanalesalas2.100actuales.

Internet
Los productos se comerciali-
zan bajo la marca Disfruta &
Verdura, toda una declara-
ción de intenciones para la
empresa, que considera a sus
clientes socios de su club. Er-
litron cuenta con 2.500 clien-
tes a los que envía a casa, se-
manal o quincenalmente, las
hortalizas en el punto óptimo
de maduración y al día si-
guiente de arrancarlas del
huerto. Para ofrecer las mejo-
res condiciones sólo trabaja
con productos de temporada.

La compañía envía
cajas de productos
de temporada a
2.500 clientes de
toda España

Josep Maria Vidal-Barraquer, presidente de Erlitron. / Elena Ramón

IMPULSO AGROALIMENTARIO

La familia de Josep Barra-
beig es propietaria de los
huertos en los que cultiva las
frutas y hortalizas desde hace
tres generaciones. Barrabeig
se asoció con Josep Maria Vi-
dal-Barraquer, presidente de
la empresa, y Daniel Cánzer
para cultivar setenta hectá-
reas de la finca L’Hort del Pi-
nar.

Una de las ventajas adicio-
nales del consumo de pro-
ductos de temporada es la po-
sibilidadquetienensussocios
de visitar los huertos para co-
nocer cómo crecen las verdu-
ras y las frutas que podrá te-
ner en su mesa, señala Barra-
beig. Para eventos especiales,
los socios también puede uti-
lizar La Disfrutaría, una coci-
na, con salón y jardín que sir-
vedeescaparateaErlitron.

La compañía registró una
facturación estimada de tres

millones de euros el año pasa-
do, casi el triple de su primer
ejercicio. Ahora, Erlitron mi-
ra hacia el Cantábrico y Le-
vante, zonas en las que tiene
más clientes. En Madrid tiene
una plataforma de recepción,
peroCambrilssiguesiendosu
central porque el 70% de los
envíos se quedan en Catalun-
ya.

Nuevosproductos
Este año ha incorporado a sus
cestas aceite y huevos ecoló-
gicos, productos muy apre-
ciados, según la compañía.
Barrabeig señala que sus so-
cios están acostumbrados a
encontrar en sus cestas algu-
na innovación puntual como
frutos secos o miel, además
de la producción de frutas y
verdurasdetemporada.

La creación de agrotiendas
es uno de los proyectos que
tiene en mente Josep Barra-
beig. Sin embargo, la crisis
económica ha obligado al
fundador de Erlitron a apla-
zar esta iniciativa temporal-
mente para seguir creciendo
enclientesvíaInternet.

COPCISA El Ministerio de Fo-
mento, a través de Aena, ha ad-
judicado las obras de adecua-
ción del campo de vuelo delAe-
ropuerto de Reus a la empresa
Copcisa por 13,8 millones euros
y un plazo de ejecución de 18
meses. El expediente adjudica-
doincluyeunaseriedeobrasde
mejoradelaeródromo.

Adjudicación de
obras en Reus

ASSISTÈNCIA SANITÀRIA
LaaseguradoramédicaylaUni-
versitat de Barcelona (UB) han
suscritounacuerdoestratégico
de cooperación por el cual As-
sistència Sanitària amplía la do-
taciónporalumnodesuprogra-
ma de becas y amplía su oferta
docente en la segunda edición
delainiciativa.

Acuerdo estratégico
con la UB

FIRAREBAIXA El salón de las
rebajas que organiza Fira de Gi-
rona bajo el nombre Firarebaixa
espera mantener en la edición
de este año, entre los días 3 y 7
de enero, los 35.000 visitantes
que logró en 2008.El certamen
ofrece moda y complementos,
lencería, menaje del hogar, de-
portesoelectrodomésticos.

Previsión de lograr
35.000 visitantes

Trece millones para
el comercio y la moda
DOTACIÓN PARA EL NUEVO CONSORCIO DEL GOVERN

Catalana Occidente asegurará la
flota marítima de la Generalitat
EL GRUPO DARÁ COBERTURAA UN TOTAL DE 36 EMBARCACIONES

Expansión.Barcelona
El Govern ha decidido desti-
nar 13 millones de euros este
año al nuevo consorcio de co-
mercio, artesanía y moda, que
dará incentivos a estos secto-
res.Lamayorpartedelasayu-
das, 11,8 millones, irán desti-
nadas al sector comercial,
mientrasquelamodaselleva-
rá 642.000 euros y la artesa-
nía,550.000euros.

El objetivo del Departa-
ment d’Innovació, Universi-
tatsiEmpresa,delquedepen-
de el consorcio, es mantener
lasanteriorespolíticasdepro-
moción económica en estos
sectores. En 2009, los incenti-
vos al comercio permitieron
la ejecución de 1.561 proyec-
tos que beneficiarán a 1.118
empresas comerciales y de
servicios y generarán una in-
versión de 73,4 millones de
euros.Asimismo,enelámbito
ferial se incentivaron 32 pro-
yectos, que generaron una in-
versiónde721.625,2euros.

En la moda, la Direcció Ge-
neral de Comerç dotó de más
de 600.000 euros a las políti-
cas de internacionalización
delsector.Estoseconcretóen
más de cincuenta acciones en
mercados internacionales pa-
ra participar en pasarelas y

Expansión.Barcelona
Catalana Occidente asegura-
rá la flota de embarcaciones
delaGeneralitat, formadapor
36 unidades dedicadas a efec-
tivos del cuerpo de Mossos
d’Esquadra, así como a servi-
ciosdesalvamento,vigilancia,
remolque y otras actividades
internasportuarias.

Este nuevo seguro tendrá
una vigencia inicial de un año
con posibilidad de prorrogar-
lo no más allá de otros doce
meses,añadiólaempresa,que
explicó que se trata de un se-

guro abierto al que podrán
acogerse más embarcaciones
sielGovernamplíalaflota.

Según el grupo con sede en
Sant Cugat (Vallès Occiden-
tal), Catalana se ha adjudica-
doesteseguroporlasmejoras
complementarias presenta-
das en las condiciones de co-
bertura, como la ampliación
de los límites de responsabili-
dadcivilylaposibilidaddere-
novación asegurando la me-
joraenlascondicioneseconó-
micas.

Catalana Occidente es uno

deloslíderesdelsectorasegu-
rador español y cuenta con
1.057 oficinas en todo el terri-
torio nacional, 20.000 agen-
tes y cuatro millones de clien-
tes.

El grupo acordó ayer nom-
brar como nuevo miembro
del comité de auditoría al
consejeronoejecutivoSercal-
segur, representado por Hu-
go Serra Calderón. El consejo
también ha designado a Jorge
Enric Serra nuevo miembro
de la comisión de nombra-
mientos.

El comercio copará la mayor parte de las ayudas.

mica Acc1ó y nace como enti-
dad especializada en gestión
delaspolíticaseconómicasen
estostressectores.

“La creación del nuevo ór-
gano–IndicóInnovació–per-
sigue atender a las necesida-
des concretas de estos secto-
res con una idiosincrasia, y
una identidad propias en el
tejido económico catalán”.
Además del Govern, partici-
panenelconsorcioelConsejo
General de Cámaras de Co-
mercio de Catalunya y tam-
bién tienen voz otros agentes
sociales vinculados con co-
mercio,modayartesanía.

showrooms. En cuanto a la
artesanía, en 2009 se impul-
saron 527 proyectos con 1,2
millonesdeeuros.

Los incentivos, indicó el
Govern, se centran en forma-
ción, mejora de la financia-
ción, cooperación de las em-
presas, innovación e interna-
cionalización, con el objetivo
último de que las empresas
ganencompetitividad.

Participación
El nuevo consorcio, cuya
constitución se aprobó en
septiembre, está adscrito a la
agencia de promoción econó-
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